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Construisez votre eéquipe

Le cycle de
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tmmpe 3 & 5 contec s par jour
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Quetios sont ks personnes

R A Ma liste des 100 noms et + 4

Famille, amis; colbegues, ; .
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Faites la liste d
tout,:seslesperson;es + Facebook

que Vous connaissez + kaeﬂ//ﬂ

+ Twitfer
Ecrivez en téte de
liste le nom des * Wédk%/o o

personnes que Vous
connaissez bien
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- Enseignants connaissarices
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Quelles sont les
personnes que je
connais?
Famille, amis,
collégues, etc...

Contact

Action Appels,
Objectifs, emails,

planification messages
et et
formations

/_ ~ \
Profils de vos

clients et
prospects !

Le profil est un apergu
instantané du client et/ou

du prospect

rencontres

Partagez I’ opportunlte Forever @

Approche !
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U Clents - Quelle
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+ IMitez-les G un larcement de produits

+ Vettez en avant wie gamime de
produits

+ Pendant votre séarice de sport (FIT)

+ En foce & foce autour dun café; etc

Etablissez le profil de
vos 15 a 20
premiéres persotines !
2 - 5 contacts par jour: vous étes a
mi-temps
5 = 10 contacks par jour: veus étes G
termps plin
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Quelles sont les
personnes que je
connais?
Famille, amis, collégues,
etc...

Action
Objectifs,
planification

et
formations

Soyez prét
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Appels,
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et
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Utilisez votre histoire personnelle pour réussir votre
appel. Retyouve? ci-cessous différantas fagons d'engager
fa conversation, Choisissez celles aul vous conmviennent
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Wtilisez votre
propre histoire pour
que votre
interlocuteur
s’identifie a vous

e e e I
années, j'ai ke sentiment de
powoir régliser tout ce que je
veux, et davoir la garantie
dun avenir prospére:
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Quelles sont les
personnes que je
connais?
Famille, amis, collégues,

etc... > Cobd s dow e
» et e vziw vyt
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» fourdat

Passez des appels

Soyez prét Appelez

» Abax deol} we ot

» Ftwbix ot
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Contact T e
Appels,

Objectifs, emails,
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Passez des appels S iaia
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Premier
contact
+ Téléphone
+ Message

+ Réseaux sociaux
+ Face a face

+ WHillsez des informations
pertinentes inscrites dans ke profi
de vos contacts

+ Bveilez la curiosité

+ Préparez et utilsez vos scénanios
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Exemple message texte:
i1ssir votre

Borjour... Comment ¢a wi? Je ne 5 d'engager
sas pas § tu ke sas dég mas jai onviennent
waiment passonnante avec b
possibité de recevoir un second
rever de 1 OOO€ par mois ! SR
Jaimeras en discuter avec to;
cest quekiue chose qui peut
it

T © et v petage
Er Ly T
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TSRO ) MY

Tu m'avas ds que tu souhattas avoir...
des jours de congés.. passer pls de
temps avec ta familke... acheter une
nowele vorture, etc ! Je pense avoir
trowg b solution Jette un coup d'cel
d cette petite Vidéo, je pense que ce
seratt parfat pour toi




: QuU’est-ce que c’est?

Quelles sont les
personnes que je
connais?
Famille, amis, collégues,
etc...

Cor
Cragy ¢ U'entrepnise s'appelle Forever, en et o

ment,
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Passez des appels

Contact

t" La question la plus courante e
{a suivante: « Qu'est ce que c’est? »

Wdrn ridest oed Btiess s o 5 ou 8 Sate S et e s verriang

« Nous sommes ure entreprise de
plus de 2,6 miliards d'euros de
chiftte d'affaires, et sommes
présents dans plus de 157 pays

Action Appels,
Objectifs, emails,
planification messages

et et
formations rencontres
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+ Est-ce de la vente? e v, e

+ Estce de la vente ';‘;;f;{-;-’;g‘-f s Sclin|et kismckcé T pe ce
pyramidale? « Nous sommes présents sur ke
+ Je n'ai pas le temps marché du bierrétre. et de

+ Est-ce comme beauté, secteur en forte
Amway, Tupperawe, crofssance! » rushes 408100 somis
Herbali, etc ? « En France, notre CA excéde ks

744 milions d'euros: »

Vot upc'-c
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Quelles sont les
personnes que je
connais?
Famille, amis, collégues,
etc...

Contact
Action Appels,

Objectifs, emails,
planification messages

et et
formations rencontres

Sl OUI...

- Renseignez votre suivi
d'activité

- Vidéo

- face a face

- PPE

Mon affaire : Suivi d'activité #
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Déterminez:

Sl NON... | S'is veulent; faire

lactivité
- Offfez un produit
découverte Ou
- Recontactez la
| personne (2-4 fois par Seulement consommer le
mois) produit




>

Quelles sont les
personnes que je
connais?
Famille, amis, collégues,
etc...

Contact
Action Appels,

Objectifs, emails,
planification messages
et et
formations rencontres

Présentation du
Business

Invitez votre
prospect a une
PPE

+ Lors du Road Show

+ A la maison
+ En ligne

Construisez votre équipe

Lecyole de
développement
duBusiness
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A roterc: Davelnpper une xin de 100
pecsonnes pour avolr plus dimpyct,

(o)

Présentez vos
invités aux leaders
de votre groupe,

aux FBO’S qui

réussissent le mieux

Cloturer votre
présetitation

« Quele partie avez-vous ke plus
aimeé ? »

« Naintenant, regardons
commernt pouvorns-nous
travailer ensemble !/
(syjet sensible)»
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Quelles sont les
personnes que je
connais?
Famille, amis, collégues,
etc...

Contact

Action
Objectifs,
planification
et
formations

Appels,
emails,
messages
et
rencontres

Planifiez
votre
agenda

Et ensuite? Plan de 7 jours @

Frocgesior ~ A o 9587400
POk g B o) 0008 00§

Mondtz

Mike Jortes 07817 517649
Ben Smith 07564 456495
Claire Rogers 07480 456323

Taesota

Rachel Matthews 07675 367326
Julia Morrison 07469 121549
FPaul Fitzpatrick 07335 994465

Wedhesday

Jennifer Keegan 07974 6 14964
Darren GolAsmith 07465 445765
Enily Davis 07976 22455

Thurs

James Kerr 07674 £43644
Jonathan Christie 07244 549586
Louise Williams 07954 222764
Friday

Dominigue Lawrence 0799 433496
Jamiz Dorovan 07634 26745
Donald Melean 07445 495867

Satu

Samantha Lees 07443 258644
Lindbay Clarke 07675 755444
William Smith 07459 445456

Sunda

Milly Mackenzie 0748 456252
Jack Monroe 07674 455485
Jﬂﬁ/ Barker 07675 367636

(Part fime 3-5 & day, ful fine 5-10 a day)

M

Ouvrez votre
agenda @

Adqwes yatiatis

st + Identifiez vos temps libres
o bty s+ Indiquez ce que vous avez
s e préwi pour les 7 prochains
Start €7

Jjours

Fooopthand of auras ity
Ordter Gor Pro- book
Subseribe to grovp websites and/
or wiawrforeverkrowtedge. infor
Book Success Express fickets

Confim feam sizzle

+ Planifiez vos
présentations

+ Enregistrez tous les sites
intemet reliés a Forever
(site officiel, Facebook,
Instagram,...)




ETRE MANAGER ET DEVELOPPER
SON BUSINESS POURQUOI?:

+ Un maximum de bonus personnel
+ Un maximum de bonus de groupe

+ L’'opportunité de participer aux challenges comme
le Forever2Drive, les voyages et le Chairman's Bonus

+ Soyez prét a génerer des bonus transmissibles

+ Lorsque le statut de Manager est acquis, vous le
gardez a vie.



VOTRE PLAN D’ACTIONS POUR
DEVENIR MANAGER




VOTRE PLAN D’ACTIONS POUR

DEVENIR MANAGER
Ventes Parrainages
Plan dactions de 6 mois Hix /f-écc |
‘Mois1 ~ 5CC
Mois 2 10 CC
Mois 4 30 CC
Mois 5 50 CC /f .
Mois 6 70 CC Clients Consammm;/an
Gidsles personnelle

. 0.5-1CC
0.5-1CC



VOTRE PLAN D’ACTIONS POUR
DEVENIR MANAGER

3 dans votre
équipe

‘Mois2  10CC
Mois 3 20 CC

Mois4 | 30 CC \/ \1 245 cc=0CC
Mois 5 50 CC
Mois 6 70 CC ) @




VOTRE PLAN D’ACTIONS POUR
DEVENIR MANAGER

7 dans votre
équipe

Mois 1 5 CC
Mois 2 10 CC

Mois 4 30 CC
Mois 5 50 CC
Mois 6 70 CC




« LE PARCOURS DE CHACUN POUR DEVENIR

MANAGER EST DIFFERENT, PEU IMPORTE S
VOUS VOUS QUALIFIEZ EN CINQ OU SEPT
MOIS, OU PLUS.

CE QUI COMPTE CEST DE TRAVAILLER SUR
VOTRE PLAN D’ACTIONS >

JAYNE LEACH, MANAGER DIAMANT



VOTRE PLAN D’ACTIONS MANAGER

+ Il 'y a plusieurs facons de devenir Manager.

+ Le plus important est de développer une structure
avec laquelle vous travaillerez.

+ Organisez votre activité en fonction du temps que vous
avez a consacrer et de votre engagement.

+ La norme n’existe pas, il vous suffit simplement de
travailler.



Premiers pas vers Manager

Vos 5 premiéres personnes clés

Cornalssos vous Quaial/ un gui |

> B vutus pows |

» Alesork uvert

» Voot dnor pien e bernpa'el e

» VUl and i ot M DB
O odaurtn cu Do pogsedler un
Eunsone somm fegues

> Caaakic'un o Gui Vs el
b vadier

_
Hith
Hift
§

1 Monager2a downiing < jo peux Mars digitie s Cholnman's Bons

Prenez 10
minutes afin
de planifier
votre activité

LR

= 125 CCG ~ Manag

ur & Oevient M,

Libeeta @c&/\ Obenir ie maliew esutnt Decdoppament parsomnel  Attainde son potantisl

Heconngissance Laganm )
Pourquoi devenir

Manager ?

Formwa? Dive Les dothas

( Frais; do soalariss )A'dnr nsauns  \Rassite porsconiolle Tranquillzg d'esped Gilobal Pally

Propea patran



<< SIQUELQU’UN VOUS PROPOSE UNE

OPPORTUNITE INCROYABLE, MAIS QUE
VOUS N’ETES PAS CERTAIN DE POUVOIR
LE FAIRE, ACCEPTEZ ... PUIS APPRENEZ A

LE FAIRE PLUS TARD. >

RICHARD BRANSON



